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Obecnie produkt wystepuje pod nazwa Generali ProFamilia i charakteryzuje si¢ nowa
konstrukcja, rozszerzonym zakresem oraz dodatkowymi mozliwo$ciami, dzigki czemu moze
odgrywa¢ wazng role w zabezpieczeniu przysztosci klientow i ich rodzin. Nowa oferta daje
klientom mozliwos¢ dowolnego wyboru sumy ubezpieczenia w ramach umowy gtownej i
umow dodatkowych oraz indywidualnego tworzenia zakresu ochrony, poprzez wybor
dodatkowych ryzyk dostgpnych w ofercie. Ponadto w kwietniu i maju br. trwa specjalna
promocja, ktéra zapewnia klientom minimalng stope zwrotu z inwestycji oraz dodatkowa
ochrong z tytutu $§mierci w wypadku komunikacyjnym.

Generali ProFamilia to Produkt ochronno-inwestycyjny, ktory po 10 latach obecnosci na rynku
zostal zmodyfikowany w taki sposob, aby klient mogt lepiej dostosowac oferowang ochrone do
swoich potrzeb i wymagan, a takze skorzystac¢ z szerszej niz dotychczas palety inwestycyjnej,
obejmujacej instrumenty finansowe o atrakcyjnej historycznie stopie zwrotu.

Generali ProFamilia - nowy program zabezpieczenia dtugoterminowych potrzeb rodziny

W ramach nowego ubezpieczenia Generali gwarantuje wyzsza o 20%, w stosunku do
oferowanej dotychczas, sume ubezpieczenia z tytutu umowy gléwnej przy skladce regularne;,
pozostajacej na dawnym poziomie. Dodatkowo, decydujac si¢ na zawarcie umow
dodatkowych, jak $mier¢ w wyniku nieszczgsliwego wypadku oraz inwalidztwo w
nieszczg¢sliwym wypadku, mozna wybra¢ jeden z szeSciu wariantow sumy ubezpieczenia,
odpowiednio w zakresie od 50% do 300% sumy ubezpieczenia z tytutu umowy gtowne;j. Taka
dowolnos¢ wyboru sum ubezpieczenia dla poszczegolnych ryzyk, pozwoli lepiej dopasowac
zakres ochrony do indywidualnych potrzeb klienta. Jednocze$nie zmianie ulegaja zasady
dotyczace wykonania badan medycznych, ktoére s3a konieczne do zawarcia umowy.
Podwyzszona zostanie gorna granica sumy ubezpieczenia, dla ktérej do zawarcia umowy
wystarczajgce jest wypetnienie jedynie ankiety medyczne;.

Generali ProFamilia — wigksze mozliwo$ci inwestycyjne

Od poczatku kwietnia do dyspozycji klientow zostanie przekazanych 8 funduszy, w tym dwa
nowe gwarantujgce szersze niz dotychczas mozliwosci inwestycyjne. Pierwszy z nich to
Fundusz Zabezpieczenia Emerytalnego. Osoby, ktore chciatyby ulokowac swoje oszczednosci
w funduszu opartym na zmianach cen surowcoéw, m. in. zlota, uzyskaja dostep do UFK Portfel
Zagraniczny Surowcowy. Oba rozwigzania pozwalajg na skorzystanie z doswiadczen zespotu
zarzadzajacego aktywami spotek Grupy Generali.
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- Mamy nadziej¢, ze zaproponowane rozwigzania oszcz¢dnosciowe znajda uznanie w oczach
naszych klientow. Fundusze o ktére powiekszono oferte inwestycyjng z jednej strony pozwalaja
na wigksza dywersyfikacje oszczednosci (Portfel Surowcowy), a jednocze$nie pozwalaja
skorzysta¢ z wiedzy ekspertow inwestycyjnych Generali, ktorzy osiggajg bardzo dobre wyniKi
w zakresie zarzadzanych aktywoéw (Fundusz Zabezpieczenia Emerytalnego) — mowi Mariusz
Zagajewski, Dyrektor Departamentu Indywidualnych Ubezpieczen Zyciowych i Emerytalnych
w Generali Zycie T.U. S.A.

Dodatkowa promocja ochronno-inwestycyjna

W kwietniu i maju br. Generali wprowadza specjalng ofert¢ promocyjna, zwigzang z zawarciem
ubezpieczenia Generali ProFamilia. Kazda umowa, do ktdrej dokupiony zostanie okreslony w
promocji zestaw umoéw ochronnych, otrzyma dodatkowo ochrone z tytulu $mierci w wypadku
komunikacyjnym, o statej sumie ubezpieczenia 50 000 zi.

Dodatkowo kazdemu klientowi, ktory w tym roku zawrze umowe¢ Generali ProFamilia oraz
zdecyduje si¢ na alokacje co najmniej 50% kazdej sktadki regularnej w nowym Funduszu
Zabezpieczenia Emerytalnego, Generali gwarantuje w 3-letniej perspektywie stope zwrotu
aktywow funduszu co najmniej na poziomie minimalnej stopy zwrotu z aktywoéw OFE,
wyznaczane]j przez Komisj¢ Nadzoru Finansowego To nowatorskie rozwigzanie — W ramach
funduszy oszczednosciowych — daje klientowi gwarancj¢ minimalnej stopy zwrotu, ustalanej
przez instytucj¢ niezalezng jaka jest KNF, nie limitujac jednoczesnie potencjalnych wzrostow
wartos$ci jednostek uczestnictwa.

- Odpowiadajgc na indywidualne potrzeby naszych klientow stworzylismy nowq jakos¢
produktu ochronno-inwestycyjnego, majqgc nadzieje, ze bedzie on w dalszym ciggu zajmowat
wazne miejsce w ofercie indywidualnych ubezpieczen na zycie w Generali. Zmodyfikowalismy
strukture optat za prowadzenie umowy, ograniczajgc zmienng jej czes¢ do 9 zi, co wigze sie z
nizszymi kosztami utrzymania polisy. Mamy nadzieje, Ze zaproponowana promocja produktu
spotka si¢ z duzym zainteresowaniem naszych klientow — dodaje Mariusz Zagajewski z
Generali.



